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Аннотация – Мы живём в эпоху перемен, в том числе экономических. Экономика перестраивается, как и финансовая система. Чтобы было понимание с какой базы начинается переход в Отцовскую экономику, рассмотрим какие наиболее эффективные экономические эксперименты были проведены в разных странах. Рассмотрим культуру экономики – как традиций, и как развёртывание Эталонов экономического синтеза Изначально Вышестоящего Отца.
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1. Знаменитая Эрхардская денежная реформа 1948 года в Западной Германии, которая также известна как «Чудо на Рейне» или «Немецкое экономическое чудо» (Wirtschaftswunder).

Это был не просто финансовый эксперимент, а комплексная радикальная реформа, проведенная в американско-британской бизонии (объединенной экономической зоне) вскоре после окончания Второй мировой войны. 

Краткая суть эксперимента:

1) Предпосылки (до реформы):

· Полуразрушенная экономика, тотальный дефицит товаров.

· Огромная денежная масса (рейхсмарки, военные марки), не обеспеченная товарами.

· Господство бартера и черного рынка («сигареты как валюта»).

· Жесткое административное распределение и контроль цен.

2) Суть реформы (20 июня 1948 г.):

· Денежная реформа: Старые рейхсмарки были объявлены недействительными. Каждый гражданин получил 40 новых немецких марок (DM). Позже добавили еще 20 DM. Предприятия получили деньги на выплату зарплат. Сбережения и долги обменивались по сложной схеме, в основном по курсу 100:6,5. Это одномоментно уничтожило «денежный навес».

· Отмена контроля цен: одновременно с реформой (или почти сразу после) были отменены административное распределение и контроль цен на большинство товаров. Это ключевой момент, за который боролся Людвиг Эрхард, директор Экономического управления и главный архитектор реформы (позже — министр экономики и канцлер ФРГ). Он действовал даже без полного согласия оккупационных властей.

3) Результаты («Чудо»):

· Магазины, бывшие пустыми, буквально за ночь наполнились товарами. Производители и торговцы перестали прятать товары, так как теперь за них можно было получить реальные, «твердые» деньги.

· Запустились рыночные механизмы: цены стали выполнять информационную функцию, появились стимулы к труду и производству.

· Начался стремительный экономический рост. К середине 1950-х годов ФРГ вышла на второе место в мире по промышленному производству.

· Психологический эффект: у людей появилась вера в новую валюту и в будущее. 
Денежная реформа Людвига Эрхарда 20 июня 1948 года в Западной Германии стала фундаментом для перехода от разрухи и карточной системы к социальному рыночному хозяйству и феноменальному росту, определившему будущее всей послевоенной Европы. [1]
2. "Стерлитамакский феномен" или "Башкирский экономический эксперимент" (1987-1991 гг.). Это был один из самых ярких и успешных примеров ранней рыночной экономики в СССР в годы перестройки.

Он шёл вразрез с принципами Бреттон-Вудской (см. ссылку 1) системы (которая к тому времени уже рухнула в 1971-73 гг.) и, что важнее, вразрез со всей советской планово-распределительной системой.

Суть эксперимента:

1) Контекст: В 1987 году, в рамках Закона "О государственном предприятии", предприятиям разрешили переходить на хозрасчет и самофинансирование. Но делали это робко. В Башкирии, особенно в Стерлитамаке, под руководством первого секретаря Башкирского обкома КПСС Миргазияна Юнусова, подошли к этому максимально радикально.

2) Механизм "Башкирской модели":

· Полный хозрасчет: Предприятия (в первую очередь гиганты типа "Сода", "Каустик", Стерлитамакский станкостроительный завод) переводились на полную самоокупаемость. Они сами планировали производство, исходя из спроса, сами находили поставщиков и покупателей.

· Свободное ценообразование: Часть продукции (сверх госзаказа) можно было продавать по договорным ценам, а не по диктуемым Госпланом. Это сразу включило рыночные стимулы.

· Финансовая автономия: Предприятия сами распоряжались прибылью, формировали фонды развития, материального поощрения и социальной сферы. Деньги не изымались "наверх" в министерства.

· Формирование "социальной инфраструктуры": до 50% прибыли предприятия направляли на строительство жилья, детсадов, поликлиник, спортивных сооружений для своих работников. Это резко повышало уровень жизни и мотивацию.

· Межотраслевая кооперация: Предприятия создавали совместные фонды, кредитовали друг друга, строили общие объекты, минуя бюрократическую вертикаль Москвы.

3) Результаты ("Феномен"):

· Взрывной рост производительности и прибыли: за 1988-1990 гг. производительность труда на предприятиях эксперимента выросла на 70-100%, прибыль — в разы.

· "Золотой век" Стерлитамака: Город превратился в образцово-показательный: масштабное жилищное строительство, лучшая в СССР социальная инфраструктура, высокие зарплаты. Сюда стремились попасть специалисты со всей страны.

· Самообеспечение региона: В сложных условиях "перестроечного" дефицита Башкирия, благодаря кооперации своих предприятий, смогла обеспечить себя продовольствием и товарами народного потребления.

· Технологический рывок: Свободные деньги вкладывались в модернизацию и закупку импортного оборудования.

Почему он шёл "вразрез" с устоями?

1) Против плановой системы: Эксперимент, по сути, отменял диктат Госплана и отраслевых министерств, переводя экономику на горизонтальные, рыночные связи. Это была модель рыночного социализма в отдельно взятом регионе.

2) Против Бреттон-Вудской системы (в её идеологии): Бреттон-Вудс (1944) создавал систему фиксированных валютных курсов под эгидой доллара и МВФ. СССР был от неё изолирован. Башкирский эксперимент был вызовом не столько Бреттон-Вудсу, сколько всему советскому внешнеэкономическому блоку (СЭВ), который тоже был жёстко централизован. Он показывал, что советские предприятия могут быть эффективными в рыночных условиях, без директив из центра.

3) Против уравниловки: Эксперимент порождал огромное неравенство между "башкирскими" и "обычными" советскими предприятиями и регионами, что вызывало зависть и сопротивление партийной номенклатуры.

Почему эксперимент заглох?

1) Давление центра: Успех Башкирии был живым укором неэффективности всей союзной системы. Министерства и Госплан теряли контроль и доходы. На эксперимент началось давление.

2) Распад СССР: С 1991 года начался общесоюзный экономический хаос, разрыв хозяйственных связей, гиперинфляция. Условия для продолжения островка стабильности исчезли.

3) Смена парадигмы: В новой России 1990-х взяли курс не на эволюционную "башкирскую модель", а на радикальную шоковую терапию по Чубайсу-Гайдару, которая предполагала приватизацию и полный разрыв с советским прошлым.

Вывод: это был не теоретический, а практический, "снизу" эксперимент, доказавший, что советская промышленность могла быть сверхэффективной в рыночных условиях. Его крах был обусловлен не экономическими, а политическими причинами — он угрожал основам власти центральной номенклатуры и не вписался в новую идеологию радикальных реформ 1990-х. Это один из самых ярких "что могло бы быть" в истории российской экономики. [2]
3. Солидарная экономика (альтернативная, социально-солидарная экономика):

1) Суть и цель.

· Ответ на кризисы: возникает как ответ на социальное отчуждение, неравенство и экологические проблемы рыночного капитализма и этатизма.

· Приоритет людей над капиталом: Экономическая деятельность направлена не на максимизацию прибыли, а на удовлетворение человеческих потребностей, укрепление социальных связей, местных сообществ и экологическую устойчивость.

· Солидарность против конкуренции: Ключевой принцип — взаимопомощь, сотрудничество и кооперация вместо индивидуалистической конкуренции.

2) Ключевые принципы.

· Демократическое управление: «Один человек — один голос». Решения принимаются коллективно работниками, членами кооператива или сообщества, а не на основе размера капитала.

· Ограниченное вознаграждение капитала: Прибыль (если есть) распределяется справедливо, часто с ограничением дивидендов инвесторам. Основной доход — от трудового участия.

· Автономия и независимость: Самоуправление от государства и крупного частного капитала.

· Социальная и экологическая ответственность: Приоритет локального развития, справедливой торговли, экологичных практик.

3) Основные организационные формы.

· Производственные и потребительские кооперативы: Предприятия, принадлежащие и управляемые самими работниками (например, Mondragon в Испании) или потребителями.

· Коллективные предприятия и социальные предприятия: Бизнес, чья основная цель — решение социальной проблемы, а прибыль реинвестируется в миссию.

· Взаимопомощь и неформальные обмены: Сообщества взаимного кредитования (кассы взаимопомощи), локальные обменные системы (LETS), тайм-банки (обмен услугами по времени).

· Справедливая торговля (Fair Trade): Прямые и партнёрские отношения с производителями из стран глобального Юга на справедливых условиях.

· Этическое и социально ответственное финансирование: Кредитные кооперативы, народные кассы, социальные банки, краудфандинг на социальные цели.

4) Политэкономическое значение.

· «Третий сектор»: рассматривается как дополнение или альтернатива частному (рынок) и государственному секторам.

· Практическая утопия: демонстрирует возможность экономики, основанной на иных, посткапиталистических ценностях, здесь и сейчас.

· Сопротивление коммодификации (см. сноску 2): превращает товары и услуги (образование, уход, культура) обратно в общественные блага, вырывая их из чисто рыночной логики.

· Локальная устойчивость: укрепляет локальные экономические циклы, снижая зависимость от глобальных цепочек и кризисов.

5) Критика и вызовы.

· Масштабируемость: часто остаётся в нише, сталкиваясь с трудностями роста в условиях доминирующей капиталистической экономики.

· Риск кооптации («социальное озеленение капитализма»): Отдельные практики (например, КСО) могут быть взяты на вооружение крупным бизнесом для улучшения имиджа без изменения сути.

· Внутренние противоречия: Необходимость баланса между экономической эффективностью и демократическими процедурами, между ростом и сохранением ценностей.

· Отношение с государством: Дилемма: принимать государственную поддержку (рискуя потерей автономии) или полагаться только на свои силы.

Выводы:

Солидарная экономика — это не единая теория, а широкое движение практик, которые ставят в центр экономической жизни ценности человеческого достоинства, взаимопомощи и экологического баланса. Это попытка построить экономику как часть общества, а не наоборот. Она является важной лабораторией для поиска путей преодоления кризисов современного капитализма и представляет собой практическую форму экономической демократии. [3]
4. «Китайские особые экономические зоны» (с 1979), Китай

· Суть: Создание анклов рыночной экономики (Шэньчжэнь, Чжухай и др.) с льготами для иностранных инвестиций при сохранении социалистической системы в стране.

· Результат: Шэньчжэнь из рыбацкой деревни превратился в мегаполис и глобальный хаб высоких технологий. Стартовый двигатель китайского экономического рывка. [4]
5. «Венгерский новый экономический механизм» (1968-1972), Венгрия

· Суть: Самая смелая реформа в соцлагере: внедрение элементов рынка в плановую экономику (свобода ценообразования для части товаров, самостоятельность предприятий).

· Результат: Быстрый рост благосостояния, «гуляш-коммунизм». Доказал эффективность рыночных механизмов внутри соцсистемы, но был свёрнут под давлением СССР. [5]
6. «Чикагские мальчики» и экономические реформы в Чили (1975-1980-е)

· Суть: Применение радикальных монетаристских идей Милтона Фридмана для борьбы с гиперинфляцией: приватизация, дерегулирование, открытие экономики.

· Результат: Стабилизация экономики и её последующий быстрый рост, но ценой огромного социального неравенства и репрессий. Стал прототипом «шоковой терапии». [6]
7. Эксперимент с базовым безусловным доходом в г. Дофин, Канада (1974-1979)

· Суть: Всем жителям города гарантировался регулярный денежный платеж без условий.

· Результат: Незначительное сокращение рабочего времени (в основном у матерей и подростков), улучшение здоровья и успеваемости в школе. Опроверг миф о тотальном иждивенчестве. [7]
8. «Рейганомика» / «Тэтчеризм» (1980-е), США и Великобритания

· Суть: Эксперимент с экономикой предложения: масштабное снижение налогов для богатых и корпораций, дерегулирование, борьба с инфляцией за счёт высокой ставки.

· Результат: Преодоление стагфляции, длительный экономический рост, но резкий рост неравенства и госдолга. Сформировал современный неолиберальный консенсус. [8]
9. «Экономика Пост-Ит» в Руанде (после 1994)

· Суть: После геноцида страна стала полигоном для экспериментов: жёсткий авторитарный контроль + рыночные реформы, ставка на IT-сектор и услуги (например, дроны для доставки медикаментов).

· Результат: Один из самых высоких темпов роста в Африке, превращение в региональный IT-хаб («Силиконовая долина Африки»), резкое снижение бедности. [9]
Вывод: Эксперименты считались успешными, если в кратко- или среднесрочной перспективе достигали своей главной цели (остановка инфляции, рост ВВП, повышение благосостояния), даже если имели спорные долгосрочные социальные последствия.

10. Михаил Леонидович Хазин — российский публицист, экономист и аналитик. Прогноз о переходе мирового хозяйственного уклада на многополярность, причины перехода.
1.   Исчерпание экономического роста (основной тезис).

· Современная экономическая система может устойчиво функционировать только в условиях постоянного роста производительности труда и расширения рынков сбыта.

· Технологический прогресс (шестой технологический уклад, основанный на микроэлектронике и ИТ) исчерпал потенциал радикального роста производительности. Новый уклад (нано-био-технологии) не создаёт сопоставимого по масштабам нового рынка для массового инвестирования.

2.   Кризис падения эффективности капитала (рентабельности).

· Из-за исчерпания роста реального сектора прибыль всё в большей степени создаётся не в производстве, а в финансовом секторе, через спекуляции и виртуальные активы.

· Это ведёт к хроническому перепроизводству долларовой ликвидности, которая не находит применения в создании новых реальных ценностей, и порождает «пузыри».

3.   Утрата глобального монополиста – ключевого потребителя.

· После распада СССР исчезла внешняя угроза, вынуждавшая страны Запада и их сателлитов безоговорочно принимать правила игры США.

· Мир стал полицентричным. Появились независимые центры силы (Китай, отчасти ЕС, Россия), которые больше не готовы в ущерб себе финансировать дефициты США, то есть быть «коллективным монополистом», безвозмездно принимающим доллары за реальные товары.

4.   Структурный кризис системы эмиссии доллара.

· Долларовая система держалась на уникальной ситуации: США печатали мировые деньги, а остальной мир поставлял за них товары и услуги, затем возвращая доллары в американские активы (казначейские облигации).

· Сегодня этот механизм даёт сбой. Спрос на безопасные активы (трежерис) падает, страны диверсифицируют резервы, снижая роль доллара. Санкционная политика США ускоряет этот процесс, заставляя мир искать альтернативные инструменты расчётов и резервирования.

5.   Невозможность реформирования системы.

· Правящая элита США (и глобальная финансовая элита) заинтересована в сохранении статус-кво, так как она получает от него ренту эмитента мировой валюты.

· Любое реальное реформирование (сокращение потребления в США, дедолларизация) означает для этой элиты потерю власти и доходов. Поэтому система будет поддерживаться искусственно до последнего, усугубляя дисбалансы.

6.   Итог: неизбежный коллапс.

· Сочетание исчерпанной модели роста, переизбытка необеспеченных денег, утраты доверия к доллару как к активу и отсутствия политической воли для реформ делает крах системы неизбежным.

· Крах будет проявляться как глобальный структурный кризис: масштабная инфляция (стимулирование экономики деньгами), обвал финансовых рынков, разрыв цепочек взаимных обязательств, волна суверенных дефолтов и, вероятно, резкое падение уровня потребления в странах «золотого миллиарда».

Вывод: Долларовая система – не вечна. Это историческая фаза, зависящая от уникального сочетания технологического роста и геополитической гегемонии США. Оба этих условия исчезли, что делает крах системы вопросом времени. Процесс уже начался, и его симптомами являются замедление мировой экономики, торговые войны, санкционная конфронтация и активный поиск альтернатив доллару.

О проекте экономики России Михаил Хазин говорит, что экономическое развитие страны зависит от того, какой путь выберет наша страна. Вариантов несколько. [10-1]
Игорь Николаевич Острецов – советский и российский учёный, специалист по ядерной физике и атомной энергетике, доктор технических наук, профессор. 
Его модель принципиально отличается от большинства других, так как основана на технологическом рывке через радикальную энергетическую и промышленную революцию.

Философско-методологическая основа

1. Технократический императив: Ключ к развитию — не финансовые схемы или идеология, а овладение новыми физическими принципами и технологиями. Экономика должна быть подчинена научно-техническому прогрессу.

2. Критика сырьевой модели как тупиковой: Россия не должна быть «бензоколонкой». Даже высокие цены на ресурсы — это путь в ловушку отставания.

3. Энергия как основа цивилизации: Уровень развития общества определяется доступной ему удельной мощностью (мощностью на душу населения). Необходим скачок на новый энергетический уровень.

4. Примат реального сектора и инженерии: Финансовый сектор должен быть слугой промышленности, а не ее хозяином.

Ключевые технологические и энергетические тезисы проекта

1. Энергетическая революция (основа всего):

· Отказ от углеводородов в качестве основного энергоисточника и экспортного товара. Внутренний переход на новые источники.

· Массовый переход на ядерную энергетику нового поколения:

· Быстрое строительство большого количества серийных реакторов на тепловых нейтронах (ВВЭР) для замещения угля и газа.

· Замыкание ядерного топливного цикла (ЗЯТЦ) и развитие реакторов на быстрых нейтронах (БН). Это решает проблемы ресурсов (уран-238, торий) и радиоактивных отходов.

· Развитие тяжелосолевых реакторов и других перспективных схем для безопасности и эффективности.

· Развитие термоядерной энергетики как стратегическая цель.

· Создание единой национальной энергосистемы на основе атомных электростанций как островов стабильности и изобилия дешевой энергии.

2. Промышленное и технологическое перевооружение:

· «Электрификация всей страны — 2.0»: Сверхдешевая и изобильная электроэнергия должна стать драйвером для всех отраслей.

· Машиностроение как приоритет №1: без собственного современного станкостроения и тяжелого машиностроения невозможна независимость.

· Развитие энергоемких и наукоемких производств:

  · Выплавка алюминия, титана, специальных сталей.

  · Производство водорода и синтетического топлива (с использованием атомной энергии).

  · Полный цикл микроэлектроники (от песка до готового чипа).

  · Химическая промышленность (пластмассы, удобрения).

· Модернизация транспортной инфраструктуры на электрической тяге (электровозы, развитие электротранспорта).

3. Социально-экономические и управленческие аспекты:

· Государство как стратег и инвестор: Долгосрочные госкорпоративные программы по образцу советских «атомного» и «космического» проектов.

· Создание «национальных чемпионов» в ключевых технологических цепочках.

· Возрождение инженерного образования и культа созидателя.

· Рост благосостояния через снижение энергетической и ресурсной составляющей в стоимости товаров и услуг, а также создание высокопроизводительных рабочих мест.

· Демографическое возрождение как следствие роста качества жизни, уверенности в будущем и технологического оптимизма.

4. Геополитические и внешнеэкономические последствия:

· Превращение России в мирового технологического и энергетического лидера, экспортера не сырья, а высокотехнологичной продукции, энергии (через электросети или водород) и сложных инженерных решений.

· Формирование нового центра притяжения для стран, заинтересованных в доступе к передовым технологиям и дешевой энергии.

· Кардинальное изменение структуры экспорта.

Вывод: Проект Игоря Острецова — это план индустриального и технологического рывка, где ядерная энергетика выступает не просто отраслью, а краеугольным камнем, способным перевернуть всю экономику, вывести ее на новый уровень мощности, сложности и конкурентоспособности. Это взгляд инженера, верящего в силу человеческого разума и технологического прогресса. [10-2]

Валентин Юрьевич Катасонов — российский учёный-экономист, доктор экономических наук, профессор, публицист и общественный деятель. Специалист в областях экономики природопользования и международных финансов, известен исследованиями в сфере международных валютно-кредитных отношений, банковского дела и роли золота в международных финансах. 
Философско-идеологические основы

1. Примат духовного над материальным: Экономика должна служить национальным интересам и духовно-нравственному здоровью общества, а не являться самоцелью.

2. Суверенитет как абсолют: Полный экономический, финансовый и денежный суверенитет — основа политического суверенитета.

3. Критика ростовщичества и финансового капитализма: Отрицание ссудного процента (рибы) как паразитического инструмента, разрушающего экономику. Близко к исламским финансам и христианской критике лихоимства.

4. Государство как "хозяйствующий субъект": Активная, директивная роль государства в стратегических отраслях против модели "государства-ночного сторожа".

Ключевые направления проекта (тезисно)

1. Денежно-финансовая система:

· Отказ от долларовой зависимости и SWIFT: Создание замкнутых, защищенных систем международных расчетов с дружественными странами.

· Переход к деньгам с внутренней стоимостью: Введение золотого (или иного товарного) стандарта рубля. Рубль должен быть обеспечен золотом и стратегическими товарами (нефть, газ, зерно).

· Беспроцентное кредитование: Развитие системы государственного кредитования реального сектора под 0% или символический процент.

· Национализация эмиссионного центра: ЦБ должен стать полным агентом правительства, финансирующим развитие, а не контролирующим инфляцию в интересах международного капитала.

2. Реальный сектор и промышленность:

· Политика импортозамещения во всех стратегических отраслях: не просто замещение, а создание полных замкнутых технологических циклов.

· Приоритет оборонно-промышленного комплекса (ОПК) и базовых отраслей: Машиностроение, станкостроение, микроэлектроника, сельское хозяйство.

· Опора на крупные национальные корпорации и ГК "Ростех": как "становой хребет" индустриализации.

· Развитие внутреннего рынка: через увеличение покупательной способности населения и протекционизм.

3. Внешнеэкономическая политика:

· Автаркия (экономическая самодостаточность): Цель — минимизация критической зависимости от внешней конъюнктуры.

· Отказ от ВТО и других наднациональных экономических структур.

· Торговля по бартеру или в национальных валютах с партнерами.

· Контроль за движением капитала: запрет на бесконтрольный вывоз капитала, сырья и валюты.

4. Социальная сфера и собственность:

· Приоритет коллективных форм собственности: Государственная, кооперативная, общинная — над частной, особенно на стратегические ресурсы.

· Борьба с социальным неравенством: через прогрессивную шкалу налогообложения и ограничение сверхдоходов.

· Защита отечественного труда: Ограничение трудовой миграции, повышение зарплат в реальном секторе.

· Развитие науки и образования как основы технологического суверенитета.

5. Институциональные изменения:

· Восстановление планового начала (Госплан) в стратегическом управлении экономикой, но на новой технологической базе.

· Жесткая борьба с коррупцией и "пятой колонной" в экономических ведомствах.

· Создание системы национальных рейтинговых агентств и бирж.

· Пересмотр приватизации 1990-х в стратегических отраслях.

Ожидаемые результаты и риски (по логике проекта).
· Плюсы: Полная экономическая независимость, стабильность, рост реального сектора, социальная справедливость, укрепление обороноспособности.

· Риски и критика: Изоляция от технологических инноваций, снижение эффективности из-за отсутствия конкуренции, риск дефицита товаров, административная бюрократизация, необходимость жесткого политического режима для реализации.

Выводы: Профессор Катасонов предлагает не просто "экономическую политику", а цивилизационный проект, альтернативный глобальному либеральному капитализму. Это модель мобилизационной, суверенной, неофеодальной экономики, основанной на традиционных ценностях, сильном государстве и отказе от финансовой глобализации. Его идеи частично нашли отражение в текущей политике (импортозамещение, суверенизация), но полный переход к его модели означал бы революционный разрыв с остатками либеральной экономической системы в России. Взгляды Катасонова являются радикальной альтернативой современной финансовой системе и носят ярко выраженный антиглобалистский и консервативный характер. Его статьи — это не просто экономический анализ, а идеологический манифест. [10-3]
Сергей Юрьевич Глазьев — российский учёный, экономист и политик. С 17 апреля 2025 года — государственный секретарь Союзного государства России и Беларуси. 
Тезисный анализ проекта экономического развития России, предложенного Сергеем Глазьевым. Его модель — это стратегия технологического рывка в условиях санкционного давления и многополярного мира, основанная на инструментах государственного стратегического планирования и новой финансовой архитектуры.

Философско-методологическая основа

1. Теория долгосрочного технико-экономического развития (волны Кондратьева): Экономика развивается циклами (~50 лет), движимыми кластерами базовых инноваций. Россия должна возглавить новый, шестой технологический уклад (нано-, био-, информационные, экологические технологии, новая энергетика).

2. Принцип стратегического планирования и активной роли государства: Рыночная самоорганизация недостаточна для рывка. Необходим новый Госплан на цифровой платформе для координации инвестиций и ресурсов в прорывных направлениях.

3. Экономическая безопасность и суверенитет в условиях гибридной войны: Санкции — часть долгосрочной войны Запада против России. Экономика должна быть переведена в мобилизационный режим для обеспечения независимости по критическим цепочкам.

4. Интеграционная логика: Будущее России — в создании и укреплении большого Евразийского экономического пространства (ЕАЭС, ШОС, БРИКС+).

Ключевые направления проекта (тезисно)

1. Денежно-кредитная и финансовая политика:

· Смена парадигмы ЦБ: Отказ от монетарной политики, ориентированной на инфляцию, в пользу экономического роста и технологической модернизации. Ключевая ставка должна быть снижена до уровня развивающихся стран (2-4%).

· Кредитная эмиссия под проекты развития: Долгосрочные (до 25 лет) дешевые кредиты национальных банков (ВЭБ.РФ, отраслевые) под конкретные инвестиционные проекты нового тех. уклада.

· Создание независимой финансовой инфраструктуры: Полноценные национальные системы (SWIFT, рейтинговые агентства, клиринг) в рамках ЕАЭС/БРИКС.

· Переход к внешней торговле в национальных валютах и новой расчетной единице (на базе корзины валют и товаров БРИКС), уход от доллара и евро.

2. Промышленно-технологическая политика:

· Структурная перестройка в пользу VI тех. Уклада (см. сноску 3): Государственные программы и мегапроекты в сфере: микроэлектроника, робототехника, биотехнологии, «зеленая» энергетика, новые материалы, искусственный интеллект, цифровые платформы.

· Импортозамещение полного цикла: Создание сквозных неразрывных технологических цепочек от сырья до конечного продукта, чтобы разорвать зависимость.

· Синхронизация с «дружественными» экономиками: Совместные проекты с Китаем, Индией, Ираном и др. для разделения труда и создания совместных технологических стандартов.

· Поддержка малого и среднего инновационного бизнеса как источника прорывных идей.

3. Управленческие и институциональные изменения:

· Цифровой Госплан («Единая система цифрового планирования») на базе больших данных для управления ресурсами, мощностями и логистикой в реальном времени.

· Создание «Большой Евразийской энергосистемы», «Большой Евразийской транспортной системы» и т.д. как инфраструктурная основа интеграции.

· Реформа права и госуправления: Законы должны стимулировать развитие, а не быть бюрократическим барьером. Спецрежимы для пилотных регионов и проектов (как «особые экономические зоны» нового типа).

4. Социальная политика и развитие человека:

· Инвестиции в человеческий капитал как главный ресурс VI технологического уклада: кардинальное повышение качества образования, науки, здравоохранения.

· Справедливое распределение доходов: Введение прогрессивной шкалы налогообложения, борьба с офшоризацией капиталов.

· Стимулирование роста реальных доходов населения как основы внутреннего спроса и экономической устойчивости.

5. Внешнеэкономическая стратегия:

· Формирование «Большого евразийского партнерства» как зоны совместного развития от Шанхая до Дублина.

· Использование конкурентных преимуществ: Обеспечение энергетической, продовольственной и военной безопасности как козыри в интеграционных процессах.

· Защита национального рынка и производителей: Разумный протекционизм, симметричный ответ на санкции.

Отличия экономической модели Сергея Глазьева от моделей Валентина Катасонова и Игоря Острецова:
· От Катасонова: Глазьев — не сторонник полной автаркии или отказа от ссудного процента. Он прагматик-государственник, предлагающий использовать кредит и рыночные механизмы, но под стратегическим контролем государства. Его фокус — на интеграции и новых технологиях, а не на золотом стандарте.

· От Острецова: Острецов делал ставку на один прорывной энергетический драйвер (ядерная энергетика). Глазьев предлагает диверсифицированную программу по целому кластеру технологий VI уклада (см. сноску 2), где энергетика — лишь одна из составляющих. Его подход более комплексный и макроэкономический.

Критика и вызовы проекта

· Высокие требования к качеству госуправления: Риск бюрократизации «цифрового Госплана».

· Потребность в колоссальной координации между ведомствами, регионами, госкорпорациями и бизнесом.

· Внешнее сопротивление: Проект подразумевает открытое геоэкономическое противостояние с Западом.

· Финансовая «ломка»: Кардинальная перестройка ЦБ и банковской системы встретит сопротивление финансового блока.

Вывод: Проект Сергея Глазьева — это наиболее разработанная официальная (или околовластная) программа модернизации, сочетающая идеи технологического рывка, финансового суверенитета и евразийской интеграции. Это эволюционная, но радикальная стратегия перехода от оборонительного импортозамещения к наступательному лидерству в новых технологических нишах в рамках формирующегося многополярного мира. Многие его элементы (акцент на суверенитет, поддержка ЕАЭС, развитие цифровых госплатформ) уже частично реализуются, но системно и в полной мере его программа не принята.

Важно то, что Сергей Юрьевич Глазьев – академик, профессор экономики, при этом состоит на государственной службе, поэтому его тексты сочетают академическую глубину, публицистическую четкость и политическую ответственность. Его проекты — это не просто критика, а детальные предложения для реформирования экономической политики, многие из которых находят отражение в реальных решениях (например, в акцентах на суверенитет, импортозамещении и развитии связей с Азией). [10-4]
11. Национальные проекты (2019–2024, продлены до 2030)

Это основная программная рамка государственной политики, где социально-экономическое развитие увязано с качеством жизни.

· Нацпроект «Демография»: Поддержка семей с детьми, активного долголетия, создание яслей, переобучение предпенсионеров.

· Нацпроект «Здравоохранение»: Строительство и модернизация поликлиник, борьба с онкологическими и сердечно-сосудистыми заболеваниями, развитие первичной медпомощи.

· Нацпроект «Образование»: Создание «точек роста» в сельских школах, развитие цифровой образовательной среды, поддержка талантливой молодежи, программа «Профессионалитет».

· Нацпроект «Жилье и городская среда»: Стимулирование ипотеки, расселение аварийного жилья, благоустройство общественных пространств (дворы, парки, набережные).

· Нацпроект «Производительность труда»: Помощь предприятиям (включая МСП) во внедрении бережливых технологий для роста зарплат за счет эффективности.

2. Региональные инициативы развития

· «Дальневосточный гектар»: Попытка привлечь людей к освоению территорий, стимулировать малоэтажное строительство и агробизнес, дав землю в пользование.

· Территории опережающего развития (ТОР) и Свободный порт Владивосток: Предоставление налоговых и административных льгот инвесторам с обязательством создавать рабочие места и развивать социальную инфраструктуру в регионах Дальнего Востока.

· «Малое и среднее предпринимательство и поддержка индивидуальной предпринимательской инициативы» (нацпроект): Гарантийная поддержка, льготное кредитование, образовательные программы для малого бизнеса как основы занятости и локальной экономики.

3. Социальное предпринимательство

· Закон о социальном предпринимательстве (2019): Выделение социальных предприятий в отдельную категорию. Критерии: трудоустройство социально уязвимых групп, производство товаров для них, деятельность в интересах общества.

· Поддержка через Фонд «Наше будущее», Корпорацию МСП, региональные фонды: гранты, займы, акселерационные программы для проектов, сочетающих бизнес-модель и решение социальных проблем (инклюзивные мастерские, услуги для пожилых, эко-проекты).

4. Кооперативное движение (возрождение)

· Сельскохозяйственные потребительские кооперативы (СПоК): Государственные программы льготного кредитования и грантовой поддержки для объединения мелких фермеров (сбыт, переработка, техника).

· Кредитные потребительские кооперативы (КПК): Предоставление финансовых услуг (сбережения, займы) для своих членов на взаимной основе, особенно в малых городах.

· Жилищные кооперативы и проект «Народная стройка»: Попытка создать альтернативу долевому строительству, давая людям больше контроля над процессом.

5. Человеко-ориентированный технологический уклад

· «Цифровая экономика» (нацпроект): Развитие цифровых сервисов для граждан (госуслуги, телемедицина, цифровой профиль), обучение IT-специалистов, поддержка сквозных технологий (ИИ, большие данные, интернет вещей) для улучшения качества жизни.

· Индустрия 4.0 в социальном ключе: Внедрение робототехники и автоматизации в опасных производствах (для безопасности человека), развитие телемедицины для удаленных регионов, «умный город» для комфорта жителей.

6. Некоммерческий сектор и общественные инициативы

· Фонд президентских грантов: Массовое финансирование НКО, реализующих социальные, культурные, экологические проекты на местах (помощь инвалидам, сохранение памяти, местный туризм).

· Грантовая поддержка волонтерства: Поддержка добровольческих движений, которые восполняют социальные функции (поиск пропавших, помощь в больницах, экологические акции).

Ключевые проблемы и вызовы этих проектов:

· Бюрократизация и формализм: часто оценка идет по количественным, а не качественным показателям.

· Централизация: Многие инициативы «спускаются сверху», что может не учитывать локальную специфику.

· Безсистемность: Проекты часто существуют параллельно, без глубокой взаимосвязи и создания целостной человеко-ориентированной экосистемы.

· Зависимость от бюджетного финансирования: Устойчивость многих проектов снижается после окончания гранта или программы.

Вывод: В России существует широкий спектр государственных и общественных проектов, декларативно направленных на человеко-ориентированное развитие. Их реальная эффективность и глубина трансформации экономической модели в сторону приоритета человеческого капитала остаются предметом дискуссий. Главный тренд — попытка совместить технологическую модернизацию с решением социальных задач и удержанием населения в регионах. О нацпроектах можно найти информацию на официальных сайтах правительства Российской Федерации.
12. Синтезный подход к развитию экономике, синтез наиболее эффективных экономических проектов.
1. Методологическая основа

· Снятие противоречий: развитие происходит через разрешение ключевых противоречий (капитал/труд, рынок/государство, глобальное/локальное, эффективность/справедливость) не путём победы одной стороны, а через возникновение новых качественных форм, сохраняющих в себе элементы предыдущих стадий.

· Отрицание отрицания: кризисы (отрицание) существующей системы ведут не к возврату назад, а к переходу на новый уровень сложности (отрицание отрицания), где синтезируются прежние достижения и новые ответы на вызовы.

2. Синтез экономических моделей и укладов

· Государство–Рынок–Общество иерархии равных–Империя: будущая экономика — не чистый рынок, не плановая система и не общинная утопия, а синергетическая модель. В ней:

  · Рынок отвечает за эффективность, инновации, технологии и гибкую многовариативность.

  · Государство человекоцентрированное — за стратегические цели, правила, социальные гарантии, за исправление провалов рынка, за постоянно развивающиеся систему образования и систему здравоохранения.

  · Солидарные/общинные формы (кооперативы, сообщества, НКО, коллективные хозяйства, экопоселения) — за локальную устойчивость, социальный капитал и удовлетворение нематериальных потребностей.

· Технологический синтез: экономическая интеграция породит синтезные, инновационные производственные системы, где массовое кастомизированное производство (производство, направленное на конкретного потребителя) и экономика замкнутого цикла станут нормой; приоритетное развитие космических, электронных, нано-технологий; ориентация на изобретательство, новаторство и рационализаторство.

3. Синтез целей развития:
· Человекоориентированная экономика.

· Преодоление противоречия роста и устойчивости: появится новая парадигма качественного роста, где экономические показатели будут дополнены и скорректированы индексами человеческого развития, экологического подхода, социального капитала и благосостояния каждого человека.

· Капитал человеческий + социальный + природный + государственный: экономическая ценность будет определяться синтезом различных форм капитала, а не только финансовым. Инвестиции в человека (здоровье, образование), расширение ареала обитания человечества в космическом пространстве и восстановление экосистем станут основой долгосрочной производительности.

4. Синтез в управлении и собственности

· Новые формы собственности: помимо частной и государственной, будут развиваться формы совместного владения и пользования: платформенные кооперативы, фонды целевого капитала, проекты государственно-частно-народного партнёрства, коллективные хозяйства, экопоселения.

· Управление на основе советов (представителей различных команд людей, эта технология управления хорошо показала себя в Советском Союзе): синтез интересов акционеров, работников, потребителей, местных сообществ и будущих поколений. Компании будут вынуждены учитывать социально-экологическое воздействие.

5. Глобальное и локальное: синтез масштаба

· Глокализация (см. сноску 4): Экономика будет развиваться как сеть устойчивых локальных экосистем, глубоко интегрированных в глобальные цепочки создания стоимости через цифровые платформы и обмен знаниями, но обладающих повышенной резильентностью к глобальным шокам (см. сноску 5).

· Многоукладность и разнообразие: единой универсальной модели не будет. В разных регионах и секторах будут доминировать свои синтезы традиционных и новых практик, основанные на культурном коде и ресурсах –многовариативность человекоориентированной экономической системы.

6. Синтез в денежно-финансовой системе:
· Многоуровневая денежная система: будет сосуществовать:

  · Глобальные цифровые валюты (CBDC, стейблкоины (см. сноска 6)) для международных расчетов.

  · Национальные валюты под контролем центробанков.

  · Локальные и целевые валюты/взаиморасчеты для развития территорий и социальных проектов (синтез рыночных и некоммерческих механизмов).

7. Вывод: экономика как сложная адаптивная система:
Экономика будущего с точки зрения философии синтеза — это живой, самоорганизующийся организм, а не машина, реплицированная из ИВДИВО и эталонированная Отцом. Её развитие будет определяться:

· Не линейной оптимизацией, а поиском балансов между конкуренцией и кооперацией, инновациями и стабильностью, свободой и ответственностью, планетарным и космическим масштабом.
· Синтезом сетевых структур и иерархических, где ценность создается на стыках (синтезе) знаний, культур и технологий.

· Этикой как правом (имманентной частью экономики, см. сноску 7), где критерии успеха включают вклад в благосостояние каждого человека, общественное благо, сохранение планеты, освоение космоса.

· Философия синтеза предсказывает не «конец истории» в виде одной модели, а постоянный процесс усложнения и гармонизации через интеграцию, казалось бы, противоположных принципов. Экономика станет более холистичной, инклюзивной (см. ссылку 8) и осознанной – Отцовской, преодолевая исторические ограничения предшествующих систем.

13. Культура экономического синтеза.
1. Синтез базовых экономических культур.
· Преодоление противоречия «индивидуализм и коллективизм»: формируется культура ответственной индивидуации, где личный успех и свобода осознанно связываются с благополучием общества иерархии равных и экосистемы планеты и космоса.

· Снятие противоречия «конкуренция и кооперация»: Доминирующей становится логика коопетиции (coopetition) (см. сноску 9) — стратегического сотрудничества конкурентов в одних сферах для создания нового рынка при сохранении конкуренции в других. Ценность сети превосходит ценность отдельного узла. Прообразом коопетиции может стать «социалистическое соревнование», как отработанный экономический механизм Советского Союза, для повышения производительности труда.
· Трансформация культуры собственности: от культуры исключительного владения к культуре ответственного распоряжения и общего доступа. «Иметь» уступает место «использовать и сохранять, преумножать и делиться».

2. Синтез ценностных оснований: утилитарное, этическое, эстетическое, культурное, отцовское.
· От чистой полезности к «этической полезности»: Ценность товара/услуги определяется не только функцией и ценой, но и её генеалогией (справедливые цепочки создания стоимости, экологичность, этичное отношение к сотрудникам).

· Эстетика как экономический фактор: красота, смысл, опыт (эстетическое начало) перестают быть роскошью и становятся обязательным элементом ценности, синтезируясь с утилитарностью. Растёт спрос на осмысленное потребление.

· Культура дара и обмена синтезируется с рыночной логикой: формируются гибридные модели, где рыночные транзакции дополняются элементами дарения, репутационной экономики и неденежных форм взаимности (см. сноску 10). Культура взаимопомощи и взаимоподержки.
Принцип экономического синтеза – «от каждого по способностям, каждому по осознанной необходимости».
3. Синтез временных горизонтов и отношений со сроками экономических стратегий.
· Преодоление культуры краткосрочности (квартальный отчёт): укореняется долгосрочное мышление, синтезирующее сиюминутную эффективность с инвестициями в будущие поколения (человеческий и природный капитал).

· Циклическое время природы синтезируется с линейным временем прогресса: возникает культура циркулярной экономики и регенеративного развития, где отход — это ресурс, а деятельность направлена на восстановление экосистем, а не лишь на снижение ущерба. Переход к освоению космоса нивелирует цикличность планетарных сезонов года.
4. Синтез знания и реализации: культура учёбы и экспериментирования, культура изобретательства и новаторства.
· Культура «незнания» и незавершённости: в условиях сложности ценится не обладание готовым знанием, а способность к обучению, адаптации и синтезу разнородных данных из разных дисциплин (от экономики и экологии до антропологии и нейро-наук).

· Экономика как лаборатория: поощряется культура управляемого экспериментирования (пилотные проекты), где допустимы «поражения» как источник знания. Это синтез научного метода и предпринимательского риска. Ошибка как фактор роста.
5. Синтез глобального и локального культурного кода.
· Глокализация ценностей: формируется плавильный котёл экономических культур, где глобальные стандарты прозрачности, устойчивости и инноваций адаптируются и обогащаются локальными традициями взаимопомощи, ремесленничества и специфическим отношением к природе и сообществу – на основе человечности и эталонов Изначально Вышестоящего Отца.
· Культурный образ жизни каждого, как экономическая составляющая: успех в экономике требует способности понимать, уважать и творчески синтезировать различные культурные контексты и практики ведения дел, видеть в каждом Отца, являть собою Человека Изначально Вышестоящего Отца.

6. Итог: рождение синтезной – холистической экономической культуры.
Культура экономики синтеза — это культура спектра экономических версий эталонами Отца, для которой характерно:

· Развитость частей, понимание глубоких взаимосвязей между экономикой, обществом иерархии равных и биосферой планеты, мирами Метагалактического Космоса.

· Многовариативная кооперация: способность создавать временные команды для решения сложных задач, выходящих за рамки возможностей отдельного субъекта.

· Осознанность в действии: принятие решений с учётом их полного контекста и отдалённых последствий, культура «медленного» и вдумчивого действия в условиях «быстрой» среды. Ответственность перед Отцом и Иерархией за свои действия.
Вывод: с точки зрения философии синтеза, экономическая культура перестаёт быть лишь «надстройкой» или «фоном». Она становится ключевым производительным ресурсом и базисом построения различных вариантов экономики. Конкурентоспособной окажется такая экономическая система, чья культура сможет органично и гибко синтезировать в себе разнообразие, эффективность, устойчивость, репликативность условий ИВДИВО, синтезфизичность, развитость частей граждан.

СПИСОК ЛИТЕРАТУРЫ
1. На русском языке:

   · Журнал «Вопросы экономики» или «ЭКО» — часто публикуют историко-экономические аналитические статьи на эту тему. Ключевые слова: «Людвиг Эрхард», «денежная реформа 1948», «немецкое экономическое чудо».

   · Книга Людвига Эрхарда «Благосостояние для всех» — это главный первоисточник, где он излагает свою философию социального рыночного хозяйства.

   · Научные статьи в репозиториях (КиберЛенинка, eLibrary): «Эрхардская денежная реформа как основа послевоенного восстановления ФРГ».

На английском/немецком (более широкий выбор):

   · Официальный сайт Немецкого федерального банка (Bundesbank) — имеет раздел по истории с материалами о реформе.

   · Музей немецкой истории (Haus der Geschichte) в Бонне — онлайн-экспозиции.

   · Академические статьи: В базах данных JSTOR, ScienceDirect ищите по «currency reform 1948 Germany», «Ludwig Erhard», «Wirtschaftswunder».

   · Классическая работа: «Germany’s Comeback in the World Market» авторства Henry C. Wallich (1955) — анализ от экономиста того периода.

2. Статья "Башкирский вариант: Хозрасчет по-советски" в историко-экономических журналах.

Книга-воспоминание: Миргазиян Юнусов. "Башкирский эксперимент" (Уфа, 1995) — главный первоисточник от идеолога и руководителя эксперимента.

3. «Что такое солидарная экономика?» (Центр социально-трудовых прав)

   · Ссылка: clck.ru/3AAnDn

   · Описание: Отличная вводная статья, объясняющая базовые принципы, формы и философию солидарной экономики на понятных примерах.

«Солидарная экономика в России: возможности и перспективы» (Журнал «Демократия и социализм»)

   · Ссылка: clck.ru/3AAntj

   · Описание: Статья о специфике и потенциале развития солидарной экономики в российском контексте.

«Социальная и солидарная экономика: международный опыт и возможности для России» (Фонд Розы Люксембург)

   · Ссылка: clck.ru/3AAo6D

   · Описание: Сборник статей и аналитический доклад с подробным разбором международных моделей (Европа, Латинская Америка) и их применимости.

4. Проект «Другая экономика»

   · Ссылка: drugoi.space

   · Описание: Целая платформа с множеством статей, интервью и кейсов о кооперативах, эко-поселениях, локальных валютах и других практиках альтернативной экономики в СНГ.

5. «Worker Cooperatives: A Capital Idea?» (The Guardian)

   · Ссылка: theguardian.com/social-enterprise-network/gallery/2014/sep/26/worker-cooperatives-social-enterprise-around-the-world-in-pictures

   · Описание: Фоторепортаж о рабочих кооперативах по всему миру — от США до Индии.

6. «In Greece, a Growing Grassroots Movement Is Building a Solidarity Economy» (Yes! Magazine)

   · Ссылка: yesmagazine.org/economy/2017/04/18/in-greece-a-growing-grassroots-movement-is-building-a-solidarity-economy

   · Описание: Погружение в греческие инициативы (клиники, продовольственные сети), возникшие после долгового кризиса.

7. «Seikatsu Club: Japan’s giant consumer cooperative that puts women first» (The Japan Times)

   · Ссылка: japantimes.co.jp/life/2019/03/09/lifestyle/seikatsu-club-japans-giant-consumer-cooperative-puts-women-first/

   · Описание: Статья о мощнейшем японском потребительском кооперативе, начавшемся с группы домохозяек.

8. «How a network of cooperatives in Italy is redefining the future of work» (Wired UK)

   · Ссылка: wired.co.uk/article/cooperatives-italy-worker-solidarity

   · Описание: История о том, как итальянские кооперативы создают альтернативу платформенной экономике (курьеры, айтишники).

9. Transnational Institute (TNI): «The Solidarity Economy» (серия публикаций)

   · Ссылка: tni.org/en/topic/solidarity-economy

   · Описание: Подборка глубоких аналитических статей и докладов о практиках солидарной экономики в глобальном контексте, особенно в Глобальном Юге.

10. «The Rise of the Solidarity Economy» (Stanford Social Innovation Review)

   · Ссылка: ssir.org/articles/entry/the_rise_of_the_solidarity_economy

   · Описание: Аналитическая статья, связывающая рост солидарной экономики с системными кризисами и пандемией.

4. Ссылка: Исследование Всемирного банка о роли ОЭЗ: https://openknowledge.worldbank.org/handle/10986/32552
5. Ссылка: Статья в журнале «Acta Oeconomica» (Венгерская академия наук): https://akjournals.com/view/journals/032/62/1/article-p1.xml
6. Ссылка: Критический анализ от экономиста Джозефа Стиглица: https://www.project-syndicate.org/commentary/the-chilean-experiment
7. · Ссылка: Официальный отчёт об итогах эксперимента: https://web.archive.org/web/20210416151339/http://publications.gc.ca/collections/collection_2016/edsc-esdc/Em2-1-1978-eng.pdf
8. Ссылка: Анализ МВФ о влиянии снижения налогов на рост: https://www.imf.org/en/Publications/WP/Issues/2021/09/10/The-Macroeconomic-Effects-of-Tax-Changes-Estimates-Based-on-a-New-Measure-of-Fiscal-Shocks-466002
9. Ссылка: Отчёт Всемирного банка о «Руандском чуде»: https://www.worldbank.org/en/country/rwanda/overview
10. 
10-1. Книги М.Л. Хазина:

· «Закат империи доллара и конец Pax Americana» (в соавторстве с Сергеем Щегловым). Это одна из самых известных и фундаментальных его книг, где подробно разбираются тезисы об исчерпании технологического уклада и неизбежном крахе сложившейся модели глобализации.

· «Воспоминания о будущем. Идеи современной экономики». В этой книге Хазин излагает свою теорию в более широком контексте истории экономических учений и даёт долгосрочный прогноз.

Ссылки: · Официальный сайт: Хазин.ру — архив статей, начиная с 2000-х годов. Рекомендуется раздел «Основные работы». Ключевые статьи, отражающие суть:

  · «Долгий спад. Кризис, который мы все ждали» (и серия статей по этой теме).

  · «Конец эпохи доллара».

  · «Теория кризиса» — цикл статей.

· Экономический проект «Открытая экономика» (opec.ru) — многие актуальные аналитические статьи и комментарии публикуются здесь.

10-2. Книги Игоря Острецова.

· «Ядерная эра России. Будущее в обмен на нефть» (и другие переиздания с похожими названиями) — это ключевая работа, где он подробно излагает свою программу.

· «Энергетика будущего» — сборник статей и интервью.

10-3. Ключевые площадки для публикаций профессора Валентина Катасонова:

· «Фонд стратегической культуры» (Fondsk.ru)

  · Это, пожалуй, главная и самая регулярная площадка. Катасонов публикует здесь аналитические статьи по финансовой тематике, долговой проблеме, глобализации.

  · Пример поиска: site:fondsk.ru Катасонов

· «Столетие» (Stoletie.ru)

  · Еще один ключевой портал. Здесь его статьи часто носят более публицистический и идеологический характер.

  · Пример поиска: site:stoletie.ru Катасонов

· «Русская народная линия» (Rusline.ru)

  · Публикует его тексты, где экономический анализ тесно переплетается с православным взглядом на мировые процессы.

  · Пример поиска: site:rusline.ru Катасонов

· «Военно-промышленный курьер» (VPK-news.ru)

  · Здесь он часто пишет о связи финансов, экономики и обороноспособности, о санкциях, экономической войне.

  · Пример поиска: site:vpk-news.ru Катасонов

Книги:

· «Экономика Сталина»

· «Капитализм. История и идеология «денежной цивилизации»»

· «Хозяева денег. 100-летняя история ФРС»

· «О проценте: ссудном, подсудном, безрассудном»

· «Мировая кабала: ограбление по…»

· «От рабства к рабству. От Древнего Рима к современному Капитализму»

10-4. Публикации академика Сергея Глазьева.
· Официальный сайт Сергея Глазьева: glazev.ru

· Журнал «Российский экономический журнал»: публикует его академические и аналитические работы.

· Портал «Фонд стратегической культуры» (fondsk.ru): регулярно публикует его аналитику по макроэкономике и геополитике.

· Газета «Завтра»: часто размещает его программные и полемические статьи.

· Информационное агентство «Рэкс» (rex.ru): Частая площадка для экспертных комментариев и статей.

· Канал на YouTube «Глазьев ТВ»: Официальный канал с лекциями, выступлениями и интервью.

Книги академика Сергея Глазьева
1. «Теория долгосрочного технико-экономического развития» (1993) — научный фундамент его подхода.

2. «Русский рывок. Стратегия опережающего развития в эпоху санкций» (2022, в соавторстве) — актуальный манифест действий в новых условиях.

3. «Санкции Запада и ответ России. Новые возможности в эпоху перемен» (2022) — анализ и стратегия ответа на гибридную войну.

4. «Битва за лидерство в XXI веке. Россия – США – Китай. Семь вариантов обозримого будущего» (2019) — геоэкономический анализ.

Работы по новой финансовой архитектуре:

1. «Последняя мировая война. США начинают и проигрывают» (2016) — о смене миропорядка.

2. «Рывок в будущее. Россия в новых технологическом и мирохозяйственном укладах» (2018).

Работы по евразийской интеграции:

1. «Евразийская экономическая интеграция: вызовы и решения» (2018).

2. «Великая евразийская партнерская инициатива или Большая Евразия» (2019).

3. Программные документы и доклады (практические предложения власти)

· Доклад «О стратегии опережающего развития экономики России в условиях глобальных санкций» (разные годы, 2014, 2016, 2022) — развернутые аналитические записки, представляемые руководству страны. Часто публикуются в СМИ и на его сайте.

· Концепция формирования Евразийских валютно-финансовых систем — его предложения по созданию альтернативы долларовой системе в рамках ЕАЭС и БРИКС.

Сноски:
1. Бре́ттон-Ву́дская система (1944–1973 гг.): тезисы с точки зрения политэкономии
1) Геополитическая основа. Система стала экономическим воплощением гегемонии США после Второй мировой войны и основой западного блока в условиях «холодной войны». Она институционально закрепила лидерство США в капиталистическом мире.

2) Золотодолларовый стандарт (фиксированные, но регулируемые курсы).

   · Доллар как мировая резервная валюта. Доллар США приравнивался к золоту ($35 за унцию) и становился главным средством международных расчетов, резервов и интервенций.

   · Фиксация валют. Все валюты стран-участниц имели фиксированные паритеты к доллару (и опосредованно – к золоту). Изменение паритета (девальвация/ревальвация) допускалось только для устранения «фундаментального дисбаланса» и с согласия МВФ.

3) Создание институтов глобального регулирования.

   · МВФ (Международный валютный фонд): «Кредитор последней инстанции» для финансирования временных дефицитов платежных балансов и хранитель правил системы. Его квоты (и право голоса) отражали баланс сил, доминирование США и Западной Европы.

   · МБРР (Мировой банк): Инструмент долгосрочного кредитования для восстановления и развития (прежде всего Европы), что создавало рынки для американских товаров и капиталов.

4) Примат национального государственного регулирования над свободой капитала.

   · Контроль за движением капитала. Страны могли вводить ограничения на спекулятивные международные финансовые потоки для сохранения стабильности валютных курсов и независимой внутренней социально-экономической политики (кейнсианство, «государство всеобщего благоденствия»).

   · Свобода – для торговли, контроль – для финансов. Система поощряла либерализацию торговли (будущее ГАТТ/ВТО), но не финансов. Это позволяло сочетать открытость рынков с суверенитетом в бюджетно-налоговой и монетарной политике.

5) Внутреннее противоречие (Парадокс Триффина, 1960-е).

   · Для обеспечения растущих потребностей мировой экономики в ликвидности США должны были наращивать выпуск долларов, что вело к дефициту своего платежного баланса.

   · Но хронический дефицит подрывал доверие к способности США обменивать доллары на золото по фиксированной цене. Это противоречие между национальной валютой США и ее мировой функцией стало главной причиной краха системы.

6) Кризис и распад (1971–1973).

   · Накопление долларовых излишков у партнеров (Европа, Япония), инфляция в США, утрата золотых резервов.

   · 1971: США в одностороннем порядке приостановили конвертацию доллара в золото («Никсон шок»). Конец золотодолларового стандарта.

   · 1973: Фактический переход к плавающим валютным курсам.

7) Политэкономическое значение.

   · Эпоха стабильности: обеспечила предсказуемость валютных курсов, способствовала восстановлению мировой торговли и экономическому росту («славное тридцатилетие»).

   · Регулируемый капитализм: показала пример подчинения международных финансовых потоков политическим решениям государств и международных организаций.

   · Переход к неолиберализму: её крах открыл эпоху финансовой глобализации, доминирования спекулятивного капитала, плавающих курсов и усиления роли транснациональных корпораций и рынков над национальными государствами (что позднее оформилось как «Вашингтонский консенсус»).

   · Исторический прецедент: остается ключевым примером в дискуссиях о возможности/невозможности реформы современной долларовой системы, создании новых региональных или глобальных резервных валют и возврате к регулированию трансграничных потоков капитала.

Вывод: Бреттон-Вудс – это система регулируемого интернационализма под эгидой гегемона (США), где стабильность международных расчетов была основана на доверии к доллару и ограничениях на движение капитала, что позволяло совмещать глобальную интеграцию с национальным государственным суверенитетом в экономической политике.

2. Коммодификация (англ. commodification, от commodity — «товар, произведённый для реализации») — превращение тех или иных благ в товар, процесс, в результате которого различные виды человеческой деятельности обретают денежную стоимость. 

Коммодификация может происходить в разных сферах: экономике, культуре и социальной сфере. Теоретическим основанием идеи являются работы К. Маркса, утверждавшего, что капитализм — саморасширяющаяся экономическая система, которая требует всё большей коммодификации. 

3. Технологии VI технологического уклада — это совокупность технологий, которые, по некоторым представлениям, определяют развитие человечества в ближайшие десятилетия. Уклад строится на человекоцентричности, гибкости и экологичности, фокусируется не только на увеличении прибыльности предприятий, но и на повышении качества жизни человека. 

Смена технологического уклада в мировой экономике происходит постепенно: конец фазы быстрого роста одного уклада обычно совпадает с фазой начала развития ключевых технологий следующего уклада.

4. Глокализация (от глобализация и локализация, от лат. localis — местный) — процесс экономического, социального, культурного развития, характеризующийся сосуществованием разнонаправленных тенденций. На фоне глобализации вместо ожидаемого исчезновения региональных отличий происходит их сохранение и усиление.  

Термин был впервые использован японцами в 1980-х годах в связи с ведением сельскохозяйственной деятельности в локальных бизнес-условиях. В 1990-е годы благодаря работам английского социолога Р. Робертсона понятие глокализации получило более широкую трактовку, показывающую комплексную взаимосвязь процессов глобализации и локализации в сферах экономики, политики и культуры.

Девиз глокализации — «мыслить глобально, но действовать локально». 

5. Резильентность — это способность системы к мобильной перегруппировке своих элементов и ключевых ресурсов для достижения динамической устойчивости либо на прежнем, либо на новом уровне развития в ответ на внезапные внутренние или внешние возмущения 
Резильентность к глобальным шокам — это способность системы гибко реагировать на внезапные возмущения и адаптироваться к изменившейся среде в условиях неопределённости. Концепция резильентности (economic resilience) описывает возможности устойчивого функционирования сложных нелинейных систем в условиях неопределённости. 

6. CBDC — это суверенные валюты, выпускаемые центральными банками и обеспеченные государством. Они функционируют как цифровая версия наличных денег, законное платёжное средство, предназначенное для сосуществования с бумажными деньгами. Цель CBDC — предоставить безопасный, быстрый и эффективный способ цифровых платежей для населения, позволяя правительствам сохранять контроль над монетарной политикой.

Стейблкоины — это цифровые валюты, созданные частными компаниями или платформами на блокчейне. Их стоимость привязана к традиционной валюте, и они используются для перемещения капитала за секунды вне традиционной банковской системы. Основная цель стейблкоинов — предложить ценовую стабильность, что делает их идеальными для повседневных транзакций и надёжным средством обмена в мире криптовалют.

7. Право — имманентная часть экономики. 

Это утверждение связано с тем, что право — наиболее адекватная форма экономических отношений, они могут функционировать только в правовой форме. Также право — способ саморегулирования экономики, оно обеспечивает юридическую свободу производства. 

8. Холистичность (холизм) — это идея, что целое больше, чем сумма его частей. Это значит, что свойства и поведение системы не могут быть полностью поняты, если рассматривать её только как отдельные компоненты. Необходимо учитывать взаимосвязи между этими компонентами и их взаимодействие в рамках целого.

Инклюзивность — это включение кого-либо или чего-либо в общественный процесс, создание равных условий для всех, независимо от особенностей. Слово происходит от латинского Includo, что означает «включаю».
9. Коопетиция (от англ. coopetition — слияние слов cooperation и competition) — бизнес-стратегия, где компании одновременно сотрудничают и конкурируют друг с другом. 

10. Репутационная экономика — это совокупность общественных наук, изучающих распределение, обмен и потребление товаров и услуг как результат формирования в глобальном информационном пространстве положительной репутации экономических агентов на основе системы «социальных доказательств».

Неденежная форма расчётов — процедура погашения взаимных обязательств, которая исключает движение денежных средств в пределах равных сумм задолженностей.  

Некоторые виды неденежных форм расчётов:

Бартер. Товарообменные операции, при которых компания рассчитывается с контрагентом и избавляется от залежалых товарных запасов.  

Вексель. Ценная бумага, которую можно использовать вместо оплаты.  

Взаимозачёт. Особый вид сделки, в основе которой лежит механизм зачёта. Зачётоспособными могут быть не только деньги, но и другие вещи, определённые родовыми признаками (сельскохозяйственные культуры, однотипная продукция предприятий).  

Договор мены. Гражданско-правовой договор, в соответствии с которым каждая из сторон обязуется передать в собственность другой один товар в обмен на другой. 
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